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連 載 アイデアひとつで営業活動をガラリと変えた〝成功事例〟

小
さ
な
会
社
で
も
で
き
る
！ 

高
精
度
の
新
規
営
業
事
例

　前号までは、「今、手元にある資産を上手く活用しながら

自社の営業活動をテコ入れするアイデア」についてアドバイ

スしてきました。この内、一つでも実践することができれば

大きな成果を生み出すことができるでしょう。最終回は、こ

れまでお伝えした内容をまとめ、実際に新規開拓で実践した

成功事例を紹介しながら、私が最も伝えたかった重要ポイン

トについて解説をしていきます。

あ
な
た
の
会
社
で
テ
コ
入
れ
し
た
い
５
つ
の
行
動

①自社Webサイトを風化させずに流動的に利用する
　作成したら終わりではなく、継続して情報をアップデート
しコンテンツを拡充する。単に情報を見せるだけではなく見
込み顧客を動かすことを目的として Web サイトを構築でき
ると、営業活動との連携が取りやすくなり受注に直結する。

②見込み顧客との関係性を育む設計図を作る
　目先の利益を得ることに注視すると、その後の営業活動は
苦戦を強いられる。一度コンタクトを獲得できた見込み顧客
との関係性を得るためには、どのようなアプローチが適切か
を考えることが大切である。

③常に見込み顧客の悩みを分析する
　商品を販売する前に、まず見込み顧客の心情感情を分析す
る。相手の状況や悩み、不安、問題課題を追求し、解決案を
提示できるようなプロセスを用意する。その際は売り込みで
はなく、相手の欲するもの≒価値提供がポイントになる。

④見込み顧客からの小さなアクションを見逃さない
　メルマガ本文中の URL をクリックしてもらう。封筒を開
けてもらう。メッセージを読んでもらう。申し込みボタンを
押してもらう。これらの小さなアクションを積み重ねること
で、見込み顧客が自ら行動し、やがて購入へのアクションに
進んでもらえる。逆に言えば、見込み顧客から小さなアクシ
ョンを得られるように、事前の仕掛け作りを徹底する。

⑤オフラインとオンラインを同時に走らせる
　集客の仕組み作りは Web 施策に偏らず、要所要所でオフ
ラインやリアルなアプローチを組み込むと興味関心が高ま
り、動きが取りやすくなる。例えば、ニュースレターや郵送
ＤＭなどのオフライン施策と、動画やメルマガのオンライン
の施策を融合させるなど。見込み顧客の行動履歴、範囲を見
越した動きを行うと良い結果がもたらされる。

●P
rologue

　

今
回
は
、
こ
の
5
つ
の
行
動
を
踏
ま

え
て
、
低
コ
ス
ト
で
著
し
い
成
果
を
生

み
出
し
た
成
功
事
例
を
紹
介
し
ま
す
。

　

事
例
会
社
で
は
、
デ
ザ
イ
ン
の
綺
麗

さ
を
求
め
ず
、
制
作
会
社
や
広
告
代
理

店
な
ど
を
利
用
せ
ず
、
内
製
で
精
度
の

高
い
プ
ロ
モ
ー
シ
ョ
ン
を
実
現
さ
せ
ま

し
た
。
貴
社
で
も
一
工
夫
を
加
え
る
だ

け
で
活
用
で
き
ま
す
。
本
稿
を
ご
一
読

の
上
、
ア
イ
デ
ア
を
入
手
し
自
社
の
企

業
活
動
に
お
役
立
て
く
だ
さ
い
。

https://sales-cw.jp
https://1.sales-cw.jp
mailto:kanbe@sales-cw.jp
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●
誰
に
送
る
の
か
を
明
確
に

　

ま
ず
は
、
自
社
メ
ッ
セ
ー
ジ
を
「
誰

に
送
る
の
か
？
」
で
す
。

　

限
ら
れ
た
予
算
の
中
で
成
果
に
つ
な

げ
る
た
め
に
、
こ
の
プ
ロ
セ
ス
は
ス
ル

ー
し
て
は
い
け
ま
せ
ん
。
例
え
ば
、
貴

社
が
法
人
営
業
を
強
化
し
た
い
の
で
あ

れ
ば
、
相
手
の
送
り
先
企
業
の
選
定
は

も
ち
ろ
ん
の
こ
と
、
そ
の
企
業
の
ど
の

部
署
の
誰
に
送
り
た
い
の
か
、
ど
ん
な

状
況
で
ど
の
よ
う
な
タ
イ
ミ
ン
グ
で
受

け
取
っ
て
も
ら
え
そ
う
か
を
、
充
分
に

イ
メ
ー
ジ
し
て
く
だ
さ
い
。

　

た
だ
し
、
単
純
に
リ
ス
ト
を
上
か
ら

順
番
に
利
用
す
る
の
で
は
な
く
、
貴
社

の
見
込
み
顧
客
は
誰
な
の
か
？ 

誰
に

受
け
取
っ
て
も
ら
い
行
動
（
問
い
合
わ

せ
・
申
し
込
み
な
ど
）
に
つ
な
げ
た
い

の
か
？ 

そ
こ
を
明
確
に
し
て
リ
ス
ト

を
厳
選
す
る
こ
と
を
実
行
し
て
み
ま
し

ょ
う
。
こ
の
作
業
は
少
し
時
間
が
か
か

り
ま
す
が
、
的
外
れ
の
営
業
活
動
を
未

然
に
防
ぐ
こ
と
が
で
き
ま
す
の
で
、
疎

か
に
せ
ず
必
ず
ト
ラ
イ
ア
ル
し
て
み
て

く
だ
さ
い
。

●
何
か
ら
始
め
る
の
か

　
「
郵
送
Ｄ
Ｍ
」
で
ア
プ
ロ
ー
チ

　

今
回
は
、
最
初
の
切
り
口
と
し
て
タ

ー
ゲ
ッ
ト
と
な
る
見
込
み
顧
客
の
行
動

範
囲
を
吟
味
し
た
上
で
、
オ
フ
ラ
イ
ン

施
策
で
あ
る
「
郵
送
Ｄ
Ｍ
」
で
の
ア
プ

ロ
ー
チ
を
実
施
し
ま
し
た
。

　

こ
れ
は
、
Ｗ
ｅ
ｂ
か
ら
の
集
客
も
望

め
た
の
で
す
が
〝
経
営
者
や
部
長
ク
ラ

ス
の
決
済
権
者
へ
の
直
接
訴
求
〟
を
念

頭
に
置
い
た
か
ら
で
す
。
先
方
に
手
に

取
っ
て
も
ら
い
や
す
く
、
じ
っ
く
り
時

間
を
か
け
て
相
手
の
タ
イ
ミ
ン
グ
に
合

わ
せ
て
読
み
進
め
て
も
ら
え
る
可
能
性

が
高
い
と
想
定
し
て
、
オ
フ
ラ
イ
ン
施

策
か
ら
ス
タ
ー
ト
し
ま
し
た
。

●
注
意
を
引
く
仕
掛
け
を
作
る

　

宛
名
を
す
べ
て
「
手
書
き
」

　

タ
ー
ゲ
ッ
ト
が
経
営
者
や
部
長
ク
ラ

ス
に
な
る
と
、
如
何
に
こ
ち
ら
の
新
し

い
情
報
（
メ
ッ
セ
ー
ジ
＝
Ｄ
Ｍ
）
を
相

手
に
触
れ
て
も
ら
う
か
を
考
え
な
く
て

は
な
り
ま
せ
ん
。
Ｄ
Ｍ
を
送
付
し
た
か

ら
と
い
っ
て
１
０
０
％
開
封
さ
れ
る
わ

け
で
は
な
く
、
全
く
知
ら
な
い
会
社
か

ら
の
送
付
物
ほ
ど
即
ゴ
ミ
箱
行
き
で
あ

る
こ
と
を
肝
に
銘
じ
て
く
だ
さ
い
。

　

し
た
が
っ
て
、
最
初
に
目
に
飛
び
込

ん
で
く
る
も
の
で
一
瞬
に
相
手
の
興
味

を
引
か
せ
な
け
れ
ば
な
り
ま
せ
ん
。
封

筒
の
中
身
が
素
晴
ら
し
い
内
容
で
あ
っ

て
も
、
手
に
取
り
開
封
し
て
も
ら
え
な

け
れ
ば
無
意
味
で
す
。
そ
こ
で
、
封
筒

外
観
の
仕
掛
け
が
必
要
に
な
り
ま
す
。

　

今
回
採
用
し
た
ア
イ
デ
ア
は
、
封
筒

外
観
を
綺
麗
に
デ
ザ
イ
ン
さ
れ
た
広
告

物
と
は
異
な
り
、
角
形
6
号
の
茶
封
筒

を
使
い
、
宛
名
を
す
べ
て
「
手
書
き
」

に
し
ま
し
た
。
こ
う
す
る
こ
と
で
〝
お

手
紙
感
〞
を
出
す
こ
と
が
で
き
、
一
般

的
な
広
告
物
で
は
な
い
印
象
を
持
っ
て

も
ら
え
ま
す
（
図
1
）。

　

さ
ら
に
、
開
封
を
促
す
作
戦
と
し
て

興
味
を
引
き
出
す
「
テ
ィ
ー
ザ
ー
コ
ピ

ー
」
を
、
封
筒
の
表
下
部
分
に
色
を
変

え
て
手
書
き
で
追
記
し
ま
し
た
。
こ
の

２
つ
を
行
う
こ
と
で
、
相
手
に
関
心
を

抱
か
せ
、
自
ら
進
ん
で
中
身
を
確
認
し

て
も
ら
え
る
可
能
性
を
高
め
る
こ
と
が

で
き
ま
す
。
こ
れ
は
、
Ｄ
Ｍ
だ
か
ら
こ

そ
で
き
る
技
で
す
。

●
何
を
伝
え
る
の
か

　

次
は
、
封
筒
に
興
味
を
持
っ
て
い
た

だ
い
た
方
に
、
次
の
ス
テ
ー
ジ
に
移
っ

て
も
ら
う
た
め
の
準
備
を
し
ま
す
。

　

せ
っ
か
く
開
封
を
し
て
も
、
封
筒
の

［
実
践
編
］
小
さ
な
会
社
で
も
で
き
る
営
業
ア
イ
デ
ア

封筒外観 ※角形6号（A4紙二つ折り）

切手を貼る

宛名を手書きにする

注意を引く
ティーザーコピーを入れる

図 1　封筒外観の例
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中
身
が
売
り
込
み
に
溢
れ
た
商
品
チ
ラ

シ
や
会
社
の
パ
ン
フ
レ
ッ
ト
で
あ
れ
ば

速
攻
で
ゴ
ミ
箱
行
き
で
す
。
し
た
が
っ

て
、
こ
の
手
紙
で
「
何
を
伝
え
る
の
か
」

を
入
念
に
作
り
こ
ん
で
い
く
必
要
が
あ

り
ま
す
。

　

今
回
の
事
例
で
は
一
切
、
商
品
の
案

内
、
売
り
込
み
、
Ｐ
Ｒ
的
な
も
の
は
含

ん
で
い
ま
せ
ん
。
で
は
、
何
を
伝
え
よ

う
と
し
て
い
る
の
か
？ 

そ
れ
は
「
1

本
の
動
画
を
見
て
く
だ
さ
い
」
と
い
う

メ
ッ
セ
ー
ジ
に
な
り
ま
す
。
こ
れ
を
、

Ｄ
Ｍ
作
戦
の
ゴ
ー
ル
と
し
て
設
計
し
て

い
ま
す
。
以
下
に
、
そ
の
肝
心
な
封
筒

の
中
身
を
解
説
し
ま
す
。

●
封
筒
の
中
身

 
・「
レ
タ
ー
」

 

・「
動
画
案
内
の
チ
ラ
シ
」

 

・「
ニ
ュ
ー
ス
レ
タ
ー
」

の
3
点
セ
ッ
ト
に
な
り
ま
す
。

◆
「
レ
タ
ー
」（
図
2
）

1
．
こ
の
手
紙
を
最
後
ま
で
読
ん
で
欲

　
　
し
い
理
由

2
．
あ
な
た
（
見
込
み
顧
客
）
の
悩
み

3
．
解
決
す
る
方
法
を
動
画
で
公
開

4
．
今
す
ぐ
動
画
を
ご
覧
く
だ
さ
い

こ
の
流
れ
で
行
動
を
促
す
よ
う
な
ス
ト

ー
リ
ー
を
書
き
綴
っ
て
い
ま
す
。

◆
「
動
画
案
内
の
チ
ラ
シ
」（
図
3
）

　

Ｄ
Ｍ
の
送
付
先
専
用
の
個
別
Ｕ
Ｒ
Ｌ

と
Ｑ
Ｒ
コ
ー
ド
を
記
載
し
、
Ｐ
Ｃ
で
も

ス
マ
ー
ト
フ
ォ
ン
で
も
閲
覧
が
で
き
る

よ
う
に
し
ま
す
。
こ
の
専
用
の
個
別
Ｕ

Ｒ
Ｌ
に
は
工
夫
が
必
要
で
す
。

　

そ
の
理
由
と
し
て
、
新
規
開
拓
で
郵

送
Ｄ
Ｍ
を
使
う
場
合
、
送
付
後
に
ど
の

よ
う
な
状
況
な
の
か
を
判
断
し
に
く
い

こ
と
が
挙
げ
ら
れ
ま
す
。
一
体
ど
の
レ

ベ
ル
で
止
ま
っ
て
い
る
の
か
が
分
か
ら

な
い
の
で
す
。
例
え
ば
、

・
開
封
す
ら
さ
れ
て
い
な
い

・�

開
封
し
た
け
ど
中
身
を
見
て
い
な
い
、

興
味
が
な
い

・�

開
封
し
て
中
身
を
見
た
が
、
申
し
込

み
に
至
っ
て
い
な
い

と
い
う
具
合
で
す
。

　

同
じ
「
申
し
込
み
が
な
か
っ
た
」
と

し
て
も
、
こ
の
３
つ
の
状
況
で
、
そ
れ

ぞ
れ
見
込
み
顧
客
の
反
応
度
合
い
が
全

く
異
な
り
ま
す
。

　

仮
に
「
申
し
込
み
が
な
か
っ
た
」
リ

ス
ト
の
件
数
が
1
回
に
つ
き
数
百
件
ほ

ど
で
あ
れ
ば
、
テ
レ
ア
ポ
な
ど
で
後
追

い
を
行
う
こ
と
も
で
き
ま
す
。
し
か
し
、

そ
の
際
に
先
方
の
営
業
を
受
け
る
抵
抗

感
も
否
め
な
い
た
め
、
出
来
れ
ば
こ
れ

を
回
避
し
て
相
手
の
自
主
的
な
反
応
レ

ベ
ル
が
、
ど
の
程
度
か
を
見
極
め
る
こ

と
が
求
め
ら
れ
ま
す
。

　

そ
こ
で
、
重
宝
で
き
る
ア
イ
デ
ア
が

手
紙
や
Ｄ
Ｍ
の
中
に
、
特
典
と
し
て
動

画
セ
ミ
ナ
ー
や
レ
ポ
ー
ト
な
ど
、
思
わ

ず
欲
し
く
な
る
よ
う
な
コ
ン
テ
ン
ツ
を

用
意
し
ま
す
。
そ
れ
ら
を
Ｗ
ｅ
ｂ
上
で

公
開
し
、
手
紙
や
Ｄ
Ｍ
の
中
に
Ｕ
Ｒ
Ｌ

を
個
別
表
記
し
て
ア
ク
セ
ス
を
さ
せ
る

の
で
す
。
さ
ら
に
ア
ク
セ
ス
先
は
、
個

別
企
業
専
用
の
Ｕ
Ｒ
Ｌ
の
よ
う
に
見
せ

て
、
リ
ン
ク
先
は
す
べ
て
同
じ
Ｗ
ｅ
ｂ

ペ
ー
ジ
に
飛
ぶ
よ
う
に
設
定
し
ま
す
。

　

こ
れ
に
よ
り
、
最
終
的
な
申
し
込
み

に
は
至
っ
て
い
な
い
が
「
何
か
し
ら
の

課
題
を
抱
え
て
い
て
ク
リ
ッ
ク
を
し
て

み
た
」
と
い
う
企
業
を
、
受
動
的
に
抽

出
す
る
こ
と
が
で
き
ま
す
。
ま
た
、
動

画
を
視
聴
し
て
い
る
方
の
行
動
も
分
析

す
る
こ
と
が
出
来
ま
す
。

　

私
はW

istia

（https://w
istia.com

）

と
い
う
動
画
サ
ー
ビ
ス
を
よ
く
利
用
し

ま
す
が
、
こ
ち
ら
は
動
画
マ
ー
ケ
テ
ィ

ン
グ
を
意
識
す
る
の
で
あ
れ
ば
お
薦
め

の
ツ
ー
ル
で
す
。〝
誰
が
、
い
つ
、
ど

こ
で
〟
動
画
を
何
分
何
秒
ま
で
視
聴
し

た
か
を
細
か
く
分
析
チ
ェ
ッ
ク
す
る
こ

1 枚目の冒頭で
強力な見出しを入れる

あえてイラスト等は使わずに
行間を空けてお手紙感を演出する

自然な流れで次のページを
めくってもらえるよう
副題の見出しを下部に配置する

  レター

図 2　レターの例

https://wistia.com
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と
が
出
来
ま
す
。
郵
送
Ｄ
Ｍ
と
組
み
合

わ
せ
た
マ
ー
ケ
テ
ィ
ン
グ
活
動
と
し
て

上
手
く
応
用
し
て
み
て
く
だ
さ
い
。

　

こ
れ
ら
の
デ
ー
タ
を
材
料
に
し
な
が

ら
、
反
応
を
得
ら
れ
た
見
込
み
顧
客
の

み
に
絞
っ
て
個
別
提
案
を
す
る
こ
と
も

可
能
に
な
り
、
よ
り
深
い
提
案
が
出
来

ま
す
。
全
リ
ス
ト
を
一
気
に
ア
プ
ロ
ー

チ
し
よ
う
と
す
る
と
労
力
が
か
か
り
ま

す
が
、
こ
の
よ
う
な
仕
掛
け
を
行
う
と

1
社
1
社
へ
の
ア
プ
ロ
ー
チ
の
質
は
格

段
に
上
が
り
ま
す
。

◆
「
ニ
ュ
ー
ス
レ
タ
ー
」（
図
4
）

　

自
社
の
簡
単
な
紹
介
と
業
界
ニ
ュ
ー

ス
を
ま
と
め
た
も
の
を
1
枚
（
表
の
み

で
Ｏ
Ｋ
）
入
れ
、
詳
細
は
Ｗ
ｅ
ｂ
サ
イ

ト
で
確
認
で
き
る
よ
う
に
し
ま
す
。
こ

ち
ら
も
、
Ｕ
Ｒ
Ｌ
と
Ｑ
Ｒ
コ
ー
ド
を
掲

載
し
て
お
く
と
い
い
で
し
ょ
う
。

　

郵
送
Ｄ
Ｍ
の
最
大
の
目
的
は
「
動
画

を
見
て
も
ら
う
こ
と
」
で
す
の
で
、
記

載
す
る
情
報
量
は
極
力
少
な
く
し
、
あ

く
ま
で
も
補
足
と
し
て
の
役
割
を
担
う

も
の
と
し
て
考
え
て
く
だ
さ
い
。

個別URLとQRコードを掲載
PCでも、スマホでも
閲覧ができるようにする

例）個別URLにアクセスすると
自動的に動画を設置している
WEBページに飛ぶように設定できる

A社→https://@@@.jp/AAA
B 社→https://@@@.jp/BBB
C社→https://@@@.jp/CCC
D社→https://@@@.jp/DDD

https://@@@.jp/WEB-SEMINAR

  動画セミナー誘導チラシ

https://@@@.jp/AAA
QR
コード

図 3　動画セミナー誘導チラシの例

自社の簡単な紹介と
業界ニュースをまとめたもの

  ニュースレター

個別URLとQRコードを掲載
PCでも、スマホでも閲覧ができるようにする

このパーツは
補足でOK

個別URL

QRコード
QR
コード

https://@@@.jp/AAA

図 4　ニュースレターの例
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今
回
の
事
例
で
は
60
分
の
動
画
コ
ン

テ
ン
ツ
を
用
意
し
、
個
別
Ｕ
Ｒ
Ｌ
を
ク

リ
ッ
ク
す
る
と
動
画
の
み
を
設
置
し
た

Ｗ
ｅ
ｂ
ペ
ー
ジ
に
飛
ぶ
よ
う
に
設
定
し

ま
し
た
。

　

60
分
の
動
画
コ
ン
テ
ン
ツ
を
作
成
す

る
前
に
、
下
記
の
よ
う
な
基
本
構
成
に

沿
っ
て
台
本
を
仕
上
げ
て
お
く
と
質
の

良
い
、
つ
ま
り
、
見
込
み
顧
客
に
最
後

ま
で
興
味
を
持
っ
て
視
聴
し
て
も
ら
え

る
内
容
に
な
り
ま
す
（
図
5
）。

●
見
込
み
顧
客
を
「
動
か
す
」

　

動
画
構
成
の
考
え
方

①
ま
ず
注
目
さ
せ
る
（
約
10
分
）

　

こ
の
動
画
を
見
る
こ
と
で
何
が
得
ら

れ
る
か
を
明
確
に
し
、
最
後
ま
で
視
聴

す
る
こ
と
を
促
す
。

②
課
題
の
抽
出
と
解
決
策
を
提
供

　（
約
35
分
）

　

見
込
み
顧
客
が
悩
み
や
す
い
問
題
課

題
を
浮
き
彫
り
に
し
、
そ
れ
を
解
決
に

導
く
ヒ
ン
ト
や
ア
イ
デ
ア
を
提
供
し
て

い
く
。
こ
こ
で
は
、
短
期
的
に
簡
単
に

解
決
で
き
る
情
報
を
提
供
す
る
こ
と
を

心
が
け
る
。

③
さ
ら
に
課
題
解
決
を
望
む
方
へ
の

　
メ
ッ
セ
ー
ジ
（
約
15
分
）

　

強
い
興
味
関
心
を
持
っ
た
見
込
み
顧

客
へ
特
別
な
お
知
ら
せ
を
提
案
す
る
。

そ
の
内
容
は
時
間
や
条
件
な
ど
の
限
定

性
を
訴
求
し
、
今
す
ぐ
に
行
動
す
る
こ

と
を
促
す
。

●
結
果
、
ど
う
な
っ
た
の
か

　

実
際
、
こ
の
よ
う
な
流
れ
を
設
計
し

て
新
規
開
拓
活
動
を
実
施
し
た
結
果
、

Ｄ
Ｍ
の
送
付
先
３
０
０
件
に
対
し
、
動

画
セ
ミ
ナ
ー
へ
の
ア
ク
セ
ス
は
30
件
、

そ
の
内
の
5
社
か
ら
問
い
合
わ
せ
が
あ

り
、
具
体
的
な
案
件
化
に
つ
な
が
り
ま

し
た
。
そ
し
て
最
終
的
に
、
初
回
取
引

と
し
て
3
社
の
新
規
受
注
に
結
び
付
け

る
こ
と
が
で
き
ま
し
た
。

●
一
番
、
重
要
な
ポ
イ
ン
ト

　

こ
こ
ま
で
の
取
り
組
み
で
売
上
成
果

は
出
て
い
る
の
で
す
が
、
実
は
注
意
点

も
あ
り
ま
す
。

　

そ
れ
は
、
今
回
の
結
果
で
一
番
注
目

す
べ
き
は
、
動
画
セ
ミ
ナ
ー
へ
の
ア
ク

セ
ス
が
30
件
あ
る
こ
と
で
す
。
多
く
の

ケ
ー
ス
で
目
先
の
利
益
（
3
社
の
新
規

受
注
）
に
気
を
奪
わ
れ
が
ち
に
な
り
ま

す
が
、
次
に
つ
な
げ
る
施
策
と
し
て
大

切
な
こ
と
は
、
こ
の
動
画
セ
ミ
ナ
ー
を

視
聴
し
た
方
と
の
「
長
期
的
な
関
係
性

を
育
む
」
こ
と
で
す
。

　

こ
こ
に
本
稿
で
お
伝
え
し
た
か
っ
た

重
要
な
ポ
イ
ン
ト
が
詰
め
込
ま
れ
て
い

ま
す
。
前
号
ま
で
の
記
事
も
含
め
て
今

一
度
、
読
み
返
し
て
み
て
く
だ
さ
い
。

　

早
速
、
今
回
、
学
ん
だ
ア
イ
デ
ア
を

取
り
入
れ
て
、
貴
社
の
営
業
方
法
と
掛

け
合
わ
せ
て
み
ま
し
ょ
う
。

動
画
は
見
込
み
顧
客
の
悩
み
を
ク
リ
ア
に
す
る
も
の

 動画セミナー

※応用するならば、
　動画視聴に集中してもらえるよう下の申込ボタンは
　動画スタート後に表示させる設定を施すことも可能

両方から視聴が

できるようにするスマホ

動画再生中に表示することで
より効果的な印象を与える

PC

図 5　動画セミナーの例


